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ABSTRAKSI

Sistem pengendalian intern suatu perusahaan membantu
pimpinan perusahaan menjaga keamanan harta milik perusahaan,
mencegah serta menemukan KkKesalahan-kesalahan dan peng—
gelapan-penggelapan vang dapat merugikan perusahaan.

Sistem pengendalian intern bukan dimaksud untuk
meniadakan semua Kkemungkinan terjadinva kesalahan atau
penyelewengan. Sistem pengendalian yang memadai akan dapat
menekan terjadinya kesalahan dan penyelewengan dalam batas-
batas biavya vyang 1layak dan kalaupun kesalahan atau
penyelewengan terijadi, hal ini dapat diketahui dan diatasi
secara cepat.

Salah satu sistem pengendalian intern vyang penting
peranannya bagl perusahaan adalah sistem pengendalian bagian
penjualan. Hal ini karena penjualan merupakan kegiatan
perusahaan vang secara nyata menghasilkan pendapatan untuk
membayar harga pokok dan biava-biava perusahaan vang telah
dikeluarkan, pembagian laba dan perluasan perusahaan. Bagi
banvak perusahaan, kehidupannya tergantung pada keberhasilan
pemasaran produk-produknya, maka diperlukan pengendalian
khusus untuk pengelolaan produknya yvang perlu didukung cleh
kerja para karyawan yang cakap pada bagian penjualan dan
baiknya prosedur penjualan yang meliputi pelayanan
penjualan, ketepatan penentuan dan pelaksanaan penagihan dan
kerapian administrasi bagian penjualan yang akan sangat
mempengaruhi keberhasilan pemasaran, yang berarti pula
kelangsungan hidup perusahaan terjamin.

Evaluasi terhadap sistem pengendalian intern tidak
kalah pentingnya dari sistem itu sendiri. Suatu sistem
pengendalian intern akan 3lekas menjadi baik jika ada
evaluasi yang dilakukan secara periodik. 0Oleh karena itu
masalah vang diajukan dalam skripsi ini adalah "Analisis
Sistem Pengendalian Intern Bagian Penjualan pada PT. Cipta
Jasa Dwipa Sakti Semarang".

Adapun perumusan dan pembatasan masalah :

- Apakah sistem pengendalian intern bagian penjualan pada
PT. Clpta Jasa Dwipa Saktl sudah dilaksanakan dengan tepat
sesuai tégrinya. -

Metode pengumpuidn data melalul wawancara,

. v ——... Analisis terhadap data wenggunakan

teknik analisis data deskriptif kualitatif. Analisis

permasalahan dilakukan dengan membandingkan antara teori
vang didapat dari studi pustaka dengan praktek vang didapat
dari penelitian lapangan. Dalam hal ini struktur organisasi
perusahaan, sistem dan prosedur penjualan, praktek vyang
sehat serta pegawal yang cakap yang dijalankan PT. Cipta

Jasa Dwipa Sakti dibandingkan dengan teori vang ada.

Kemudian dari analisis vang dilakukan ini ditarik kesimpulan

dan saran.
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Dari analisis yang dilakukan dapat ditarik kesimpulan

bahwa sistem pengendalian intern penjualan yang dirancang
prerusahaan masih terdapat beberapa kelemahan antara lain

Belum dipisahkannya fungsi pencatatan piutang dengan
fungsi penerimaan kas untuk transaksi penjualan non tunai.
Belum dipisahkannya fungsi operasi dengan fungsi
penerimaan kas untuk transaksi penijiualan tunai melalui
Sales Executive.

Adanya praktek yang tidak sehat seperti dokumen—-dokumen
vyang tidak bernomor urut tercetak.

Adapun saran untuk perusahaan

Pada prosedur penjualan secara non tunai sebaiknya antara
bagian yvang dilakukan penerimaan kas dengan bagian yang
mencatat piutang dipisahkan.
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HALAMAN MOTTO

Keuletan adalah kunci sukses keberhasilan,
Tak ada gading yang tak retak.
Sekali mendayung dua tiga pulau terlampaui.

Introspeksi diri merupakan salah satu cara untuk memajukan

diri Anda!.
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