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ABSTRAKSI 
 

 
 Dewasa ini, berusaha di bidang pernikahan, memberikan peluang yang 
cukup besar. Sakura Krakatau Bridal Salon dan Boutique adalah  salah satu dari 
sekian banyak pengusaha yang bergerak dalam bidang jasa pernikahan khususnya 
dalam penyediaan jasa persewaan gaun pengantin ( “Bridal”), jas pengantin, gaun 
pesta dan make up. Seperti bisnis lainnya, Sakura Krakatau Bridal juga memiliki 
pesaing-pesaing dengan kelebihan dan kekurangan dari setiap produk dan jasa 
yang dihadirkan dalam masyarakat. Oleh karena itu, Sakura Krakatau Bridal perlu 
dikembangkan lagi untuk mengatasi persaingan yang semakin ketat di bisnis 
pernikahan ini. 
  Perumusan masalah pada penelitian ini adalah: (1) Bagimana alternative 
pengembangan bisnis industri pada Sakura Krakatau Bridal dan Boutique agar 
dapat bersaing dengan Industri Bridal lainnya? (2) Apakah cara-cara membangun 
industri kecil yang diterapkan Sakura Krakatau Bridal dan Boutique sesuai 10 
faktor yang baik dalam membangun industri kecil menurut Stanley dan Morse? 
 Data penelitian yang digunakan adalah data primer, yang diperoleh 
langsung dari sumber aslinya melalui wawancara untuk mendapatkan data primer 
tentang langkah-langkah yang sudah dilakukan oleh Sakura Krakatau Bridal 
dalam mengembangkan usahanya, serta observasi sebagai metode pengumpulan 
data dengan mengamati secara langsung keadaan yang sesungguhnya di lapangan 
untuk mendapatkan gejala tertentu di Sakura Krakatau Bridal Salon dan Boutique. 
Data yang terkumpul kemudian dianalisis untuk mengetahui pengembangan usaha 
yang sudah dilakukan apakah sesuai dengan teori Stanley dan morse. 
 Dari hasil analisis data , Sakura Krakatau Bridal Salon dan Boutique telah 
menunjukkan hampir kesesuaiannya dengan 10 Faktor Terbaik yang dimiliki 
dalam Industri Kecil Menurut Teori Staley dan Morse. 
 Saran dari penelitian ini adalah Sakura Krakatau Bridal Salon dan 
Boutique bisa melanjutkan pengembangan yang sudah dilakukan beserta 
alternative strategi yang belum dilakukan dengan prioritas utama strategi reactor, 
yaitu memberikan reaksi terhadap perubahan lingkungan yang bisa dilakukan 
dengan memperbanyak kelengkapan koleksi gaun, jas sehingga bisa masuk pada 
strategi Bersaing Generic Mintzbergh yaitu perluasan pelayanan pada masyarakat 
ekonomi yang kurang dilanjutkan strategi prospector yang mengutamakan pada 
penciptaan pasar baru seperti membuat souvenir. 
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