BAB 5

PENUTUP

51  Kesimpulan

Berdasarkan dari hasil penelitian yang dilakukan mengenai perencanaan
bisnis NHF (No Heart Feeling) untuk mengembangkan bisnisnya dari online
menjadi offline, pertimbangan dari aspek pemasaran, aspek operasi, aspek sumber
daya manusia dan aspek keuangan dapat dinyatakan bahwa usaha NHF Oversized
Clothes layak untuk dijalankan. Peneliti telah mencoba melakukan pameran dan
penjualan NHF Oversized Clothes di SIM Square Lantai L, Semarang pada tanggal
7 hingga 10 Januari 2023 dan menjual produk kaos NHF dengan harga Rp.85.000
per lembar, dengan diskon 25% untuk promosi penjualan sehingga harga jual
pameran sebesar Rp.72.500. Hasil dari penjualan NHF Oversized Clothes selama
pameran di SIM Square Lt.L, Semarang dari tanggal 7 hingga 10 Januari 2023,

terjual 71 lembar kaos dengan jumlah nominal adalah Rp 5.147.500

Berdasarkan hasil menjalankan pameran secara offline, didapatkan hasil
bahwa penjualan selama 4 hari dapat menutup biaya operasional dalam
menjalankan pameran termasuk biaya sewa dan biaya peralatan seperti MMT, X
Banner dan kartu nama. Hasil ini menunjukkan bahwa perencanaan bisnis NHF (No
Heart Feeling) untuk mengembangkan bisnisnya dari online menjadi offline layak

untuk dijalankan.
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5.2  Saran
Dari hasil penelitian yang telah dilakukan, maka saran yang dapat diberikan kepada

NHF Oversized Clothes adalah:

1. NHF Oversized Clothes sebaiknya bisa melanjutkan pameran offline
dengan membuka stand offline di beberapa tempat pemasaran lagi agar bisa
memperkenalkan produk di kalangan masyarakat luas,dan juga untuk media
promosi NHF Oversized Clothes agar semakin dikenal masyarakat.

2. NHF Oversized Clothes perlu untuk mengembangkan promosi produknya
lebih lagi agar semakin dikenal oleh masyarakat lebih luas dengan
menampilkan design baru produk NHF Oversized Clothes.

3. NHF Oversized Clothes perlu menambah varian design produk baju
oversizednya karena banyak konsumen yang bertanya tentang design pada

saat pameran tentang design baju yang lainnya.
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