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MOTTO 
 
 
 
 
 
 
“Lakukan yang terbaik yang kamu bisa, dengan sepenuh hati yang kau 

bisa, Dalam segala cara yang kau bisa, Di segala tempat yang kau 

bisa, Pada setiap waktu yang kau bisa, Kepada semua orang yang kau 

bisa, Selama mungkin yang kau bisa”  

John Wesley 

 

 

“Jadilah kamu manusia yang pada kelahiranmu semua orang tertawa 

bahagia, tetapi hanya kamu sendiri yang menangis; dan pada 

kematianmu semua orang menangis sedih, tetapi hanya kamu sendiri 

yang tersenyum.” 

 

Mahatma Gandhi 

 

 

“Kegagalan hanya terjadi bila kita menyerah” 
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Abstraksi 
 

Penelitian ini bertujuan untuk menguji secara empiris hubungan antara 
konformitas teman sebaya dengan perilaku konsumtif dalam membeli telepon seluler 
pada remaja yang bekerja sebagai SPG. Hipotesis yang diajukan adalah ada hubungan 
positif antara konformitas teman sebaya dengan perilaku konsumtif membeli telepon 
seluler pada SPG. Semakin tinggi konformitas terhadap teman sebaya, maka semakin 
tinggi perilaku konsumtif SPG dalam membeli telepon seluler, demikian pula 
sebaliknya. Subjek penelitian adalah 36 remaja yang berusia 18-21 tahun, bekerja 
sebagai Sales Promotion Girls (SPG) di Semarang, memiliki telepon seluler dengan 
keluaran terkini atau maksimal dengan tipe keluaran terakhir 6 bulan lalu, dan 
mengganti telepon seluler minimal 2 kali dalam setahun. Teknik pengambilan sampel 
yang digunakan dalam penelitian ini adalah incidental sampling. Skala yang digunakan 
adalah skala perilaku konsumtif membeli telepon seluler dan skala konformitas teman 
sebaya. Metode analisis data yang digunakan adalah teknik korelasi Product Moment. 
Berdasarkan analisis data diperoleh nilai korelasi sebesar 0,536 (p<0,01). Hasil tersebut 
menunjukkan bahwa ada hubungan positif yang sangat signifikan antara konformitas 
teman sebaya dengan perilaku konsumtif dalam membeli telepon seluler. Semakin 
tinggi konformitas terhadap teman sebaya, maka semakin tinggi perilaku konsumtif 
remaja dalam membeli telepon seluler, demikian pula sebaliknya. 

 
Kata kunci : perilaku konsumtif dalam membeli telepon seluler, konformitas teman 

sebaya, sales promotion girls 
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