BAB V

PENUTUP

5.1 Kesimpulan

Berdasarkan analisis Matriks IE dan analisis SWOT,maka didapat beberapa
kesimpulan :
1.Berdasarkan matriks internal dan eksternal Peternakan Unggas Jaya mendapatkan
bobot total IFE 3,24 dimana total bobot tersebut dalam kategori tinggi.Sedangkan
EFE memiliki skor 3,02 dimana skor tersebut termasuk dalam Kkategori
sedang.Matriks |E menunjukan bahwa posisi peternakan Unggas Jaya berada dalam
posisi tumbuh dan membangun,dimana terletak pada sel 1V.Strategi yang cocok
untuk diterapkan adalah strategi Market Penetration dan Produk Development.
2.Berdasarkan matriks Swot,dapat disimpulkan bahwa beberapa alternatif strategi
pengembangan untuk peternakan Unggas Jaya dengan mempertimbangkan faktor
eksternal dan internal perusahaan yaitu:
A .Penetrasi pasar
1.Meningkatkan kualitas dan produksi agar dapat bersaing dengan peternakan
lainnya. Peningkatan kualitas dapat diberlakukan dengan menerapkan standar
kualitas yang dihasilkan oleh Peternakan Unggas Jaya.
2.Pemberian apresiasi atau bonus untuk meningkatkan loyalitas konsumen.Untuk
menjaga loyalitas Peternakan Unggas Jaya memberikan bonus kepada langganan
Peternakan berupa potongan harga dll.
3.Menjaga harga agar tetap dapat bersaing dengan selalu menjaga harga jual tetap
mempertahankan harga jual unggas.
B.Pengembangan pasar
1.Merekrut tenaga tambahan yang sudah memiliki pengalaman (sales atau reseller)
2.melakukan promosi di berbagai macam media
internet(Facebook,Whatsapp, Instagram)
3.Membaca situasi pasar dan akan melihat ide peluang dan melakukan inovasi

pemasaran secara kreatif.



C.Pengembangan Produk

1.Terus melakukan inovasi dan selalu mengevaluasi hal hal yang dilakukan
peternakan Unggas Jaya seperti hal nya melakukan Door to door ke warung atau
restoran untuk mengenalkan produk dari Peternakan Unggas Jaya,dan
mengevaluasi apa kekurangan dari peternakan Unggas Jaya.

5.2 Saran

Berdasarkan penelitian yang telah dilakukan,maka timbul berbagai saran
sebagai berikut:
1.Dengan adanya penambahan pilihan unggas,Peternakan Unggas Jaya akan
menambahkan unggas seperti burung dara,maka pilihan Unggas Jaya akan semakin
lengkap,seperti burung dara,Entok,bebek,dan ayam.
2.Peternakan Unggas Jaya dapat membuat akun Instagram,facebook,wa
official,dan lainnya.media sosial tersebut akan mempermudah konsumen
mengetahui Peternakan Unggas Jaya,dan akan mudah untuk mengakses ke
Peternakan Unggas Jaya.
3.Merekrut karyawan baru setidaknya memiliki pengalaman dibidang peternakan
dan sudah pandai dalam merawat unggas.Sehingga dalam merawat unggas dengan
teratur dan akan menghasilkan unggas yang memiliki kualitas tinggi.
4.Melihat adanya pengembangan pasar dan distribusi maka Peternakan Unggas
Jaya perlu menyiapkan Sales atau reseller untuk sarana pendukung,dan sales atau
reseller tersebut dapat melakukan Door to Door ke warung atau restoran atau yang
lainnya untuk mengenalkan produk dari Peternakan Unggas Jaya.
5.Adanya diskon dari Peternakan Unggas Jaya,maka akan semakin menarik
pelanggan untuk berbelanja di Peternakan Unggas Jaya.Diskon dapat diberikan

untuk setiap pembelian minimal ,dengan ketentuan yang diberlakukan.



